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Dialog-Biometrietage 2011
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A n. r.: Vertriebspartnerbetreuer Mario Woltsche, Prof. Ma-
rin, Osterreich-Chef Helmut Karner und Mag. Felix Speiss
(ebenso Dialog-Vertriebspartnerbetreuer)

Im September fiihrte die Di-
alog-Lebensversicherungs-
AG in Deutschland und Oster-
reich ihre ,,Biometrietage®
durch. Zu den fiinf erfolgrei-
chen Veranstaltungen in Ber-
lin, Hamburg, Wien, Miinchen
und KoIn kamen insgesamt
mehr als 400 Teilnehmer. Die
Biometrietage richteten sich
vor allem an grofle Maklerein-
heiten, Vertriebe und Pools
und hier schwerpunktméfig
an die Entscheider. Es handel-
te sich nicht um Roadshows,
sondern um die Behandlung
von Fachthemen, mit denen
sich die anwesenden Experten
bereits seit lingerem ausein-
andersetzen. So wurden Fach-
informationen und Praxisbei-
spiele geliefert und ein Forum
fiir Diskussionen geboten.
Zentrales Thema war die Ab-
sicherung biometrischer Risi-
ken. Die Nutzung der Ver-
triebschancen in diesem
Wachstumsmarkt spielte auch
eine wichtige Rolle.

Fiir die Veranstaltungsreihe

waren hochkaritige Referen-
ten gewonnen worden. In
Wien etwa Experte Prof. Dr.
Bernd Marin, der das Thema
,Pensionsprobleme, Budget-
konsolidierung und Privatvor-
sorge in Osterreich ansprach.

Nach Abschluss der Reihe
zieht Dialog-Vorstand Riidiger
R. Burchardi ein ausgespro-
chen positives Fazit: ,,Unsere
Biometrietage haben sowohl
in Deutschland als auch in Os-
terreich eine hervorragende
Resonanz gefunden. Damit hat
sich unser Konzept vollauf be-
statigt. Biometrische Versiche-
rungen sind ein Wachstums-
markt, der dem Makler grof3e
Chancen bietet. Auf der Basis
unserer eigenen und der Kom-
petenz unserer Referenten
konnten wir wichtige und ak-
tuelle Informationen liefern
und den Fihrungskriften im
Maklerbereich helfen, dass ihr
Vertrieb insgesamt und spezi-
ell die Beratung in ihren Unter-
nehmen noch erfolgreicher
werden.* red.



